
 

 

 

一、项目背景 

国联汇富位于不锈钢贸易集散地无锡，无锡全年不锈钢

消费量占全国的四成左右，本地有大量的中小型不锈钢加工

贸易企业。国联汇富在深入无锡不锈钢市场调研后发现，上

游钢厂与终端消费企业之间的直接贸易往来较少，主要通过

这些中小型贸易企业加工周转。市场报价采用一口价的方

式，价格不透明，且当行情大幅波动时，供应商压货不出，

经常存在违约情况，对加工贸易企业及终端消费企业的生产

经营均造成了很大的风险。 

2021 年年初以来，随着不锈钢原材料价格快速上涨，

导致企业成本上升，加之销售端竞争激烈，企业因担心损失

下游订单而不敢贸然抬高销售价格，造成利润压缩，经营压

力巨大。此外，融资困难、资金周转困难、缺乏风险管理的

专业人才及工具等问题也是这些中小微企业普遍存在的经

营痛点和难点。 

二、服务方案与开展过程 

国联汇富在充分了解当地这些中小微企业的实际需求

后，结合对不锈钢产业链的研究，积极为企业量身定制风险

管理方案，以帮助其解决自身经营困难。在实际业务过程中，

按照不同业务具体的开展流程，可以细分为以下四种模式。 

1. 模式一：基差报价销售 

国联汇富主要通过买交割方式集中采购各种不同厚度

规格的不锈钢仓单，再进行零售。中小微企业可以根据其各



自与下游客户的订单情况，按需向国联汇富采购指定厚度规

格的 304 不锈钢仓单。国联汇富的报价模式有别于市场传统

的一口价报价模式，而是以不锈钢期货合约为标的让企业进

行基差点价。 

2 月 26 日，无锡 304 现货市场一口价报价为 16000 元/

吨。国联汇富报价为 SS2104 合约点价价格+300 元/吨。当

日期货盘中价格有所回落，于是企业 A 以点价价格 15075

元/吨向国联汇富点价采购一张 0.8mm 厚度规格的仓单，实

际采购价为 15375 元/吨。相较于市场主流报价，大大降低

了采购成本。 

国联汇富通过基差报价销售模式，联动期货价格。2021

年上半年，国联汇富通过该模式累计销售约 13000 吨 304

不锈钢仓单，且基差报价长期低于市场主流价格，帮助企业

平均降低 5%的采购成本，充分实现了期货市场服务实体企业

的目的。 

2．模式二：代理买交割 

    2021 年 5 月 11 日，企业 B 已与下游签订成品销售订单，

但一直未寻找到价格合适的生产原材料，眼看订单交期将

至，且预测未来一段时间内原材料价格仍将继续上涨，遂寻

求向国联汇富采购 1 张 0.9mm 厚度规格的不锈钢仓单 60

吨。 

国联汇富针对企业 B 实际生产经营情况，采用帮助其进

行买交割的模式采购原材料，如下图 1 所示。 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

图 1：代理企业 B 买交割 

当日，国联汇富与企业 B 签订点价销售合同，以 15600

元/吨的点价价格在 SS2105 合约建立多头 60 吨，约定 10

天内向企业 B 交货，销售价格为 15600+300 元/吨，企业 B

仅需先支付 20%货款作为保证金。5 月 17 日，国联汇富多头

头寸到期交割，买交割仓单 60 吨。5 月 20 日，企业 B 付清

全款按需提货，而当日无锡现货市场报价为 16500 元/吨。

通过该模式，国联汇富帮助企业 B 间接参与了市场，同时降

低了采购成本。通过先点价后提货的方式，在能够保证企业

B 正常生产的基础上，进一步减少了其资金占用成本和存货

压力。 

3．模式三：提供仓单注册服务，代理卖交割 

企业 C 隶属于某不锈钢上游生产厂商，负责集团冷轧产

品在华东地区的加工和销售。2021 年 9 月，企业 C 因前期

生产经营需要，储备存货过多。当时不锈钢价格已突破 21000

高点，现货市场畏高情绪较浓，交投一般。造成企业 C 销售

不畅，流动资金周转困难。同时，企业 C 也担心未来价格下

跌存货贬值，因而亟须在价格高位时销售库存，回笼资金。 

企业 C 未有配备专业的期货部门来进行库存管理，也不

了解仓单注册及期货交割的手续和流程。针对此情况，国联
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汇富帮助其合理利用期货高位价格进行销售，解决其卖出套

保，去库存的需求。具体流程如下图 2 所示。 

 

 

 

 

 

 

图 2：代理企业 C 卖交割 

    9 月 23 日，企业 C 与国联汇富签订即期销售协议，以

期货点价形式向国联汇富销售 300 吨非标现货库存，点价价

格为 21800 元/吨。国联汇富按照此点价价格在期货合约

SS2110 建立 300 吨空头头寸，并在收到货物后向企业 C 全

额支付货款，提前解决其资金回笼的需求。国联汇富后续将

非标现货注册成标准仓单，并持有 SS2110 空头头寸至到期

交割，交割结算价为 20520 元/吨。企业 C 以点价形式提前

锁定了销售价格，并将库存转移至国联汇富，通过借助国联

汇富注册仓单卖交割的模式，实现超 30 万元的保值效果。 

4．模式四：代理锁定上游货源 

9 月中旬，企业 D 急需一批非标仓单规格的不锈钢生产

原材料，因此无法通过交割渠道购得，而市场上也无合适的

现货货源。国联汇富与上游销售厂商企业 C 长期以来保持良

好的合作关系，于是帮助企业 D 向企业 C 定制生产这批原料

货源，如下图 3 所示。 
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图 3：代理锁定上游货源 

    9 月 15 日，国联汇富与企业 C 签订远期采购协议，按

照货物总金额的 20%向企业 C 支付定金，锁定这批原材料。

同时，国联汇富与企业 D 签订远期销售协议，并相应收取定

金。购销协议的定价均以基差点价方式进行。1 个月内，企

业 C 如期交付货物。国联汇富分别先后与企业 C 及企业 D

进行结算，实现钱货两清。 

国联汇富购销渠道多元化、资金充足且周转灵活，通过

这种模式，充当了中介商的角色，有效帮助企业 D 以较低的

资金占用成本从上游企业 C 锁定了该批原材料，保障其后续

的正常生产经营。 

三、项目总结 

国联汇富利用基差贸易的几种模式为当地中小微不锈

钢加工贸易企业提供点价采购原材料或销售库存的服务，该

套模式自 2021 年年初开始运行至今，取得了良好成效。2021

年全年，国联汇富与当地中小微不锈钢加工贸易企业的销售

量接近 18000 吨，销售金额超 3 亿元。全年累计服务超 40
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家中小微不锈钢企业，约占当地不锈钢加工贸易企业数量的

八成。帮助这些企业锁定了原材料采购成本，增加了利润，

降低了资金占用成本和库存压力，也规避了价格波动风险，

达到了期货市场服务实体经济的效果。 

国联汇富经过这一年深入下沉至当地不锈钢市场，有效

地推动了上期所不锈钢期货品种的功能发挥，通过期货工具

去对接中小微企业，扮演好中介商的角色，提供力所能及的

服务解决企业需求，净化原先不甚合理的定价环境，进一步

活跃了当地不锈钢市场。 


