
 

 

 

一、项目背景 

（一）花生年初上市，创元积极开展主产区调研 

2021 年 2 月 1 日，花生期货在郑州商品交易所上市。我

国作为花生种植大国，面积和产量均居世界第一；且国内生

产和加工主要集中在河南与山东，两省总产量约占全国产量

的 48%，两省的花生加工消费量占全国的比重则进一步提高

至 75%。 

花生是河南省第三大农作物和第一大油料作物。随着花

生消费逐年稳步上升，河南总产快速提升，豫南地区种植面

积快速增加。但是花生作为传统农产品，以前又并未上市期

货，河南花生行业小微企业对金融方面的知识涉猎很少，有

些客户虽然对期货有简单了解，但是由于长期的贸易习惯，

他们在现货上的观念根深蒂固，只会买涨，不会买跌；在国

内新冠疫情的特殊环境下，花生价格可能面临大幅波动风险，

有必要尽快开展花生产业的期现业务。 

（二）与河南丰盛农业开发有限公司达成初步合作意向 

创元期货股份有限公司（以下简称“创元期货”）在调研

产业同时传播套保理念，并初步确定河南丰盛农业开发有限

公司（以下简称“丰盛农业”）作为重点服务对象。丰盛农业

作为花生的种植加工企业，拥有 20 万亩优质花生示范园，仓



储物流方面规划有 1000 亩的仓储物流区，年交易量达 50 万

吨。企业的风险管理意识较强，十分关心花生期货上市对行

业的相关影响，并在上市之初积极申请设立交易所的期货交

割厂库，也有意结合期货拓展花生产业，但是企业尚未组建

专业的期现业务运作团队，所在浚县也缺乏期货人才，在具

体操作上缺乏可落地的模式和策略。创元期货了解到企业需

求后，积极对接丰盛农业与风险子公司业务结合，准备从打

造平台服务入手，通过基差贸易业务展开与丰盛农业的合作。 

二、服务方案与开展过程 

（一）打造高端论坛，获多家媒体报道 

创元期货通过一个多月的积极筹备，在浚县政府、丰盛

农业等承办方的积极协助下，于 2021 年 7月成功举办 120 人

参加的《花生期货助力产业再升级高端论坛》。浚县人民政府

副县长王俊红和市县相关部门负责人与来自全国各地的投

资公司、产业企业、周边花生主产区的种植大户约 120 人参

加了论坛。会上，创元期货风险管理子公司苏州创元和赢资

本管理有限公司（以下简称“和赢资本”）与丰盛农业签署《花

生产业战略合作框架协议书》。 

（二）河南突发水灾，试水基差贸易 

2021 花生产季自上市之初开始就面临错综复杂的环境。

一方面陈米余货量相对高位，另一方面持续降雨导致主产区

春地膜花生上市时间延后，并对局部质量有负面影响。其中

花生产量占全国比重达 30.55%的河南省更是在浚县花生论

坛成功举办后不久，7-8 月爆发强降雨，各地爆发严重水灾，



推迟了春地膜花生的上市。且浚县为核心灾区之一，对花生

收购造成一定程度上的困难，导致 7-8 月期间花生价格居高

不下，在 9000-9600 中徘徊，但新米收购尚未启动，只是有

价无市。 

9 月中下旬迎来山东、河南、东北等主产区集中刨出上

市的阶段，河南产区多雨，花生上市进程拉长。但可以预见

的情况是雨后将迎来一个潜在供应集中的阶段，后期花生有

价格下跌风险。因此创元期货在 9-10 月帮助丰盛农业对自

产的 4000 吨现货花生进行价格定价指导，及时进行套期保

值。同时和赢资本在年内与丰盛农业签订 3000 吨总购销合

同，并于 11 月完成第一批期货定价业务：在期货 PK201 合

约 8515 元/吨的高价位点价 139.2 吨花生，现货结算价格为

9015.80 元/吨。此番现货合作帮助丰盛农业拓宽了疫情下的

销售渠道。而花生期货主力合约（PK201）也在 11 月随着新

米大量上市而逐步回落，最终以 8176 元/吨收关月底，符合

我们之前的研究预期。 

在恰当的时机对丰盛农业自产花生进行套期保值以及

期货定价采购，不仅有效弥补灾情损失，还能在花生持续下

跌的不利行情背景下，增加并有效保障企业经营效益。 

三、项目总结 

（一）花生论坛获多家媒体报道，有助期货市场功能推

广 

创元期货与丰盛农业共同承办的 2021 年花生期货助力

产业再升级高端论坛，为产业客户建立与金融机构、政府和



交易所交流平台，也让产业对花生期货交易、交割以及风险

管理业务模式有了统一认识。期货市场定价具有高效、透明、

公平的特点，这对提升产业的定价机制和效率意义深远。会

上有市场人士坦言，在今年的市场行情下，可能会有部分企

业被淘汰出局，而通过此类投教活动，企业能提高对期货这

一风险管理工具的认识和理解，帮助企业度过低潮期。 

（二）积极准备、动态监测价格风险以促成项目落地 

创元期货敢为人先，在品种上市之初就积极参与产业调

研和业务对接，在较短时间内摸底花生的种植、加工和下游

加工企业等情况。上市后，和赢资本通过参与花生交割，熟

悉交割流程，为后期的业务开展夯实基础。 

花生期货上市后波动较大，丰盛农业在合作初期也有对

期货波动难以把握的担心，创元期货积极提供价格咨询服务，

和赢资本则尝试开展花生期货点价购销的基差贸易业务，并

抓住河南水灾可能导致花生价格大幅波动的介入时机，及时

与丰盛农业签约并点价，双方多次沟通论证业务的风险点与

应对方案，最终通过该基差贸易的模式，帮助企业实现保价

保销。目前花生期货价格在 8000 元/吨左右，现货市场收购

价在 8300 元/吨左右，在上述案例中和赢资本帮助丰盛农业

锁定 139.2 吨花生 9015.80 元/吨的现货销售价格，锁住利

润 10 万余元。 

（三）选对合作伙伴，扩大项目示范作用 

在服务对象的选择上，创元期货立足长远，丰盛农业拥

有现代农业产业园及 50 万吨仓储物流园，有着成熟的产业



上下游渠道。其自有交割厂库，已具备较强的货源组织能力、

仓储保管能力和产品检测能力，能为现货、期货业务提供交

割服务。这样一来，双方在后期合作中期现结合上有其天然

优势。丰盛农业通过该项目的运作，切身体会到期货工具在

保障和增加企业利润方面的重要性，并建立起扩大该业务规

模的信心。而创元期货通过与这类产业企业的优势互补，有

助于推进仓储物流管理、价格风险管理以及“保险+期货”

等新业务模式，而丰盛农业在当地产业中的认知度，加上其

“现身说法”，也能更好发挥对河南地区花生产业的示范带头

作用。 

花生种植加工行业作为传统行业，利润微薄，遇到灾害

农民和企业容易因亏损返贫。而金融衍生品工具的应用，有

助于保障农民权益，保护企业长期稳健发展。本次项目其实

是老模式在新品种上的一次成功运用，有高度的可复制性。

老瓶装新酒，业务模式虽不复杂，但却是实体企业介入期现

业务的必经之路。 


