
“银行+保险+期货” 拓展服务广度深度

——兴业期货服务云南橡胶产业案例

一、项目背景

天然橡胶作为工业原料和战略物资被广泛运用于工业、

交通、农业等领域。近年来，受国际局势紧张、疫情反复等

多因素影响，国内经济走弱，干胶价格波动明显。

本项目所在地区，位于云南省西双版纳勐腊县，服务对

象为云南某龙头胶企（以下简称“X 公司”）。X 公司从合作

社、家庭农场的胶农处统一收购橡胶原料，再进行加工，最

后销售给下游企业。但是龙头企业与胶农间的原料买卖关系

长期停留在低层次的合作上，双方有利则合、无利则散。在

干胶价格剧烈波动的情况下，两者矛盾更加激化，对企业的

发展造成不利影响。

胶企为了解决当前困境，与多家合作社及农场签订原料

收购合作协议，并在合作中让利于胶农，虽然有效降低了胶

农弃管弃割甚至毁胶改种情况，但却提高了企业生产经营成

本，仍不利于双方稳定关系的发展。因此，企业希望寻求一

种在不损害自身利益的前提下与胶农形成“利益共享”合

作机制，助推企业可持续发展。

二、服务方案与开展过程

兴业期货有限公司（以下简称“兴业期货”）经多方调

研、积极沟通后，利用上期所“保险+期货”的平台，通过

引导企业、合作社、农户等参与期货市场套期保值，稳定供



销渠道和价格，切实服务“三农”、助力农业现代化。

（一）项目模式

项目模式是以交易所“保险+期货”试点项目为依托，

为有套期保值需求的企业、合作社、农户等客户提供风险管

理服务，项目为客户提供了 1500 吨橡胶的价格险，帮助企

业与产业链上游合作社、农场农户等形成“互惠共赢”模式，

推动橡胶产业健康发展。并且引入商业银行，实现银期联动、

银保联动，从生产、仓储、经营、销售全方位服务实体产业

客户。

（二）项目参与对象

项目主要参与对象有胶厂（X 公司）、胶农、交易所、人

保财险、兴业银行、兴业期货及其风险管理子公司——兴业

银期商品贸易有限公司（以下简称“兴业商贸”）。

（三）操作与执行过程

图 1 “银行+交易所+保险+期货”项目操作流程图

本项目方案设计由保险公司与兴业商贸合作设计，确保

了期权方案可行并可与保险条款的保险责任和保险费率相

匹配。同时，合作三方就被保险人情况、橡胶种植情况、收

胶价格、理赔条件等事项等做充分的沟通，并积极与当地政



府联系沟通。项目开展时，由上期所和兴业银行昆明分行共

同为胶厂提供保费支持，保险公司向 X 公司提供橡胶价格保

险产品，并向兴业商贸支付权利金购买期权产品，兴业商贸

通过期货市场进行复制期权操作，规避橡胶价格波动的风险。

项目结束后，若该项目产生赔付，兴业期货将与保险公司及

时沟通并落实理赔事项，由保险公司赔付给 X 公司，再由 X

公司支付赔付款给胶农。兴业银行将在项目开展期间及项目

结束后与胶企及胶农开展合作，为其提供含贷款在内的一揽

子综合金融服务。

三、项目总结

（一）项目执行情况

该项目试点地区为云南省勐腊县，覆盖橡胶种植面积

15000 亩，涉及农户数 1498 户，其中建档立卡户 117 户。项

目于 2022 年 8 月 30 日入场，2022 年 9 月 29 日到期，期权

设计结构为增强亚式看涨期权。保险服务方面，该项目运行

期间橡胶价格上涨 5.4%，项目实现赔付 103.28 万元，赔付

率 86.07%；商业银行服务方面，银行提供了 40 万元保费补

贴，并成功批复 X 公司贷款 5000 万元。该项目于 2022 年底

成功结项。

（二）项目经验

1.引入银行作为参与主体

本项目引入银行，有效解决了企业在风险管理过程中的

流动资金问题，进一步降低企业的经营成本，提升了金融机

构服务实体产业的针对性和精准性。



具体对于各方来说，期货公司及其风险管理公司卖出期

权获益，保险公司收取通道费，商业银行则新增了涉农贷款

企业客户，联动新增零售客户。

2.完善产业链利益联结机制

本项目有效化解了企业与合作社、农场以及农户的矛盾。

企业向胶农采购橡胶原材料，面临价格上涨的风险，“保险+

期货”项目帮助企业有效规避价格上涨风险，稳定企业的采

购价格，最终价格上涨后企业会获得相应赔付；胶厂向胶农

收购橡胶并提前锁定收购价格，帮助胶农稳定其销售价格，

提高了胶农割胶意愿，保障了胶农的收入。该模式通过构建

风险多方共担的共赢格局，既保护了种植者的利益，也规避

了经营者的风险，增强了胶厂与胶农之间订单关系的稳定性，

提高了农业订单履约率，促进了产业链上下游利益联结机制

进一步完善，为天然橡胶从生产到加工上下产业链的稳步发

展提供了支持。

（三）项目特色

本项目是首个银行通过贷款形式参与的上期所“保险+

期货”试点项目。“银行+交易所+保险+期货”项目的模式

创新，能够让银行以保单贷等形式参与到交易所和政府出资

的项目中，并且在更多地区、与更多企业进行复制和推广，

为客户提供有针对性的金融服务，从而提高客户粘性、增加

银行贷款业务规模、提升社会影响力。作为上期所首个上期

所“银行+交易所+保险+期货”项目，在交易所、银行、期

货公司、保险公司多方的协同合作下，服务从农产品种植、



初加工到仓储物流建设，再进一步向产业链延伸，金融服务

实体经济的广度、深度由此也得以拓展。
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