
升级“保险+期货” 助力农民增收致富
——格林大华期货服务新疆阿拉尔红枣案例

一、项目背景

新疆生产建设兵团第一师阿拉尔市是红枣优势主产区，

2020 年，红枣种植面积 50 万亩，2021 年红枣种植面积 56

万亩，产量约 39 万吨，2022 年红枣产量达 97.5 万吨，规模

稳步增长。近年来枣农因销价低、销路窄等因素导致收入不

稳定，对当地枣农的种植积极性产生较大影响。

二、服务方案与开展过程

格林大华期货有限公司（以下简称“格林大华期货”）

及其风险管理子公司——格林大华资本管理有限公司（以下

简称“格林大华资本”）通过郑商所“保险+期货”试点项目，

建立“企业+合作社+农户”、“保险+期货+农业订单+银行”

的利益联结机制，培育壮大新疆特色优势产业，保障枣农收

入，实现枣农“不愁价、不愁卖、不愁钱”的目标。形成具

有时效性和推广性的“阿拉尔模式”。

（一）服务方案

以承做郑商所“保险+期货”试点项目为切入点。首先，

农户向中华财险购买红枣价格险，中华财险通过向格林大华

资本购买期权，进行再保险；格林大华资本再通过期货市场

进行对冲，完成风险闭环。其次，由合作社组织农户投保并

与农户签订“期货+订单农业”收购协议，解决枣农销售问

题。最后，枣农根据实际情况，通过保单在银行增信取得贷



款优惠政策。该案例以枣农愿保尽保自愿投保原则，自愿交

纳一定比例保费参加。投保量9094.68吨，种植面积18189.36

亩，投保户 1049 人。

（二）项目流程

第一师阿拉尔市财政局、郑州商品交易所负责补贴农户

80%保费资金，农户自缴 20%，向中华财险购买红枣价格保险，

由中华财险根据相关规定收集整理农户信息和证明材料，格

林大华期货进行收集审查。

1.“保险+期货”解决价格问题

农户向中华财险采购价格保险，中华财险同等购买格林

大华资本的场外期权，进行再保险；格林大华资本通过期货

市场进行风险对冲；格林大华资本期权入场，中华财险向农

户出具保单；保险到期，格林大华资本期权平仓，按约定与

中华财险进行期权结算；中华财险根据保单约定向投保农户

进行保险赔付。

2“保险+期货+订单”解决农户销售问题

枣农常常出现卖跌不卖涨的心理，且缺乏销售及信息资

源，经济收入难以得到保障。价格保险解决的仅是价格方面

问题，由于产业供大于求，枣农在收获季同样存在较大的销

售压力。本项目纳入果业协会、合作社及交割库等企业，以

订单农业的方式，将保险价格同时作为订单收购价格对农户

进行保障。

为进一步提升农户保障，格林大华在阿拉尔“保险+期

货”的基础上，积极推动企业、合作社与农户开展订单农业，



2020 年开始参与组织投保合作社开始与农户签署“保险+期

货+订单”的托底收购政策，当红枣下树价格低于托底价将

按托底价收购，如高于农户则选择优价卖出，或合作社市场

价收购，合作社与企业联合与农户签署订单收购计划，每亩

提前缴纳定金，收购企业在确定目标价时即在期货市场进行

套期保值，完成风险闭环，实现收购环节无风险、且互利共

赢。

3.“保险+期货+订单+银行”解决资金难问题

由于“保险+期货”项目给予枣农一个有价格、有数量

的保单，具备收入凭证的作用，枣农通过保单提高银行增信，

降低贷款利率，提高贷款额度，同时在担保和周期上再给予

一定的优惠政策。此模式进一步形成“保险+期货+订单农业

+银行”的全新模式。

图 1.项目流程图

（三）场外期权产品设计及定价



表 1 期权要素表

期权类型 平值增强亚式期权

标的合约 郑商所红枣期货主力合约

入场价格 进场时标的合约盘面价

期权期限 3个月

权利金 862.8 元/吨

锁定价 入场价格*97%

最大赔付 入场价格*10%

吨数 9094.68

赔付

跌破锁定价:赔付金额=min（执行价格-结算价格，最大赔付）*数量；

未跌破锁定价：赔付金额=min（执行价格-结算价格+12%*单位保费，

最大赔付）*数量。

三、项目总结

（一）项目成效

开展“保险+期货”以来，2022 年第一师阿拉尔市红枣

“保险+期货”以 128%的赔付率惠及农户 1049 户，覆盖面积

2.45 万亩，红枣产量 1.23 万吨，承保货值为 1.44 亿元。

（二）产品设计加强保障

在产品设计上，首先采取亚式看跌期权降低费率；其次

采用增强，以每日收盘价和约定价，取最低价进行采集，提

高理赔概率；最后结合市场行情，创新设计结构，稳定赔率

比例。产品设计在保障赔付效果的同时，兼顾投保户的知识

结构，做到了方案清晰易懂，投保户能够充分理解产品保障

情况。



（三）期货订单农业，解决销售难

结合地方枣农实际情况，聚焦卖枣难问题，格林大华期

货以“保险+期货+订单”的模式全面解决农户痛点，让枣农

不愁价、不愁卖，并结合地方政府的政策方向，达到提质增

效、稳定红枣产业发展、防风固沙和借助红枣期货市场促进

产业发展的多重目标。2021 年、2022 年投保农户的订单收

购规模已占比 50%。

最终，通过“企业+合作社+农户”+“期货+订单+银行”

利益联结机制，促进枣农增收致富的同时，形成红枣产业上

下游良性的、可持续性的发展模式。
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