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期现结合书写绿色金融大文章
—银河德睿服务工业硅产业案例

【案例摘要】2023 年初，金属硅需求低迷，不断压缩金属硅生厂商的利润空间。为

帮助金属硅生厂商利用金融工具应对风险，银河德睿通过“期货价格 + 基差”的形式，

缓解生产厂商销售压力；通过仓单服务向硅能源企业提供短期资金融通，解决实体企业

短期资金压力大等问题。此外，在服务过程中，银河德睿主动承担出入库费、质检费等

费用，积极贯彻落实党中央和国务院关于减费让利、服务实体经济的决策部署。

一、项目背景

2022年 12月，工业硅期货及期权合约正式挂牌交易，作为国内首个新能源金属品种，

标志着我国期货市场在支持绿色能源发展战略上迈出了重要一步。期货行业积极响应国

家绿色发展战略，结合自身专业能力和硅能源行业实体企业的现实需求，利用硅期货为

产业主体提供多样化的风险管理服务，赋能实体经济转型升级。银河德睿资本管理有限

公司（以下简称“银河德睿”）是银河期货有限公司全资控股的风险管理子公司，2023

年伊始，面对金属硅需求低迷造成的产业链困境，银河德睿通过基差贸易和仓单服务等

业务模式，助力相关企业稳定生产经营、实现降本增效，促进工业硅贸易定价体系的完善，

为产业链升级和产业高质量发展提供坚实的金融服务后盾。

二、服务方案与开展过程

（一）基差贸易链接上下游，协助产业降本增效

为了更好地服务产业客户，银河德睿在业务开展期间积极组织团队深入云南产区，

走访了具有存储工业硅资质且交通运输便利的仓库，与多家仓库达成合作意向，以贴近

产地的仓库作为服务产业客户的交割地点，方便产业客户的现货采销。

在与硅能源行业上下游开展基差贸易的过程中，银河德睿有别于一般基差贸易，主

动承担出入库费、库内过户费等仓库收费项目，并联系质检机构按照广期所注册工业硅
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标准仓单的标准，进行取样、制样、质检并承担相关费用注册标准仓单，在保障货物质

量的情况下销售货物给下游企业客户。

1. 帮助上游生产商稳定利润

2023年初，受春节假期前下游铝合金厂停工及贸易商放假影响，金属硅需求低迷，

市场报价连续下滑，不断压缩金属硅生产商的利润空间，企业稳定生产经营受到很大影响。

了解到金属硅生产商的销售困境后，银河德睿以广期所工业硅期货价格作为参考，通过“期

货价格 +基差”的形式确定现货贸易结算价，利用基差贸易的形式向金属硅生产商采购

现货，以此开展产业金融服务。

2023年 1月，云南地区一家金属硅生产商就是在银河德睿的协助下，通过基差贸易

模式开展现货贸易业务，实现了企业稳定销售利润的目的。在这次基差贸易合作中，银

河德睿作为现货买方，金属硅生产商为现货卖方并拥有点价权，交货品种为牌号 4210的

金属硅，合同总规模为 140吨。在对基差充分统计及测算的基础上，综合双方的利润、

运输成本、现货能力等实际因素，最终将基差确定为 950元 /吨，期货价格对应点价合

约为工业硅 SI2308合约。最终该企业金属硅生产商在工业硅 2308合约上以 17800元 /

吨点价成功，将金属硅现货以 18750元 /吨的单价销售给银河德睿。当时云南地区的金

属硅出厂成交价在 18500元 /吨左右。而与银河德睿合作开展基差贸易，为这家金属硅

生产商争取到了额外 250元 /吨的利润，扩大了企业的利润空间。

2. 帮助下游贸易商降低成本

进入 2023年 6月，一家金属硅贸易商与银河德睿达成了合作意向，希望通过基差贸

易模式降低采购成本。双方签订基差贸易合同确定了银河德睿作为现货卖方，这家贸易

商为现货买方并拥有点价权，交货品种为牌号工业硅4210的金属硅，合同总规模为100吨。

双方将基差确定为 900元 /吨，对应点价合约为工业硅 SI2308合约。

最终这家贸易商在工业硅 2308合约上以 13020元 /吨点价成功，以 13920元 /吨的

单价从银河德睿采购了金属硅现货。在当时云南地区的金属硅出厂成交价在 14200元 /

吨左右的情况下，这家贸易商通过与银河德睿开展基差贸易，为企业自身降低了 280元 /

吨的采购成本。

（二）仓单服务促融通，缓解企业短期资金压力

硅能源行业不少企业存在短期资金不足、采购融资困难的问题。银河德睿在大宗商

品贸易中，有着丰富的仓单服务经验，通过与客户协商以固定价格购入客户持有的仓单，

向客户提供短期资金融通，同时签署回购协议并约定最晚赎回期，客户到期可以赎回相
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应仓单，以此达到利用自身的资金优势来缓解企业的资金困境。2023年以来，银河德睿

仓单服务业务有效帮助企业缓解了资金压力。

2023年 2月中旬，银河德睿与一家企业达成了仓单服务合作意向。在经过充分谈判

后，双方签订工业硅采购合同及回购协议，合同总规模 300吨，并约定以采购合同签订

当日工业硅 SI2308合约的收盘价作为采购合同的单价以及回购合同的追保基准价，银河

德睿按照约定价格向企业支付货款，并取得相应货物货权。在仓单服务业务存续期间内，

若工业硅 SI2308合约收盘价较约定的追保基准价每下跌 5%，企业需向银河德睿补足对

应的追加保证金，以控制企业的履约风险。回购合同到期后，企业支付全额货款外加资

金占用费，赎回相应货权。

三、项目总结

（一）基差贸易效果

在硅能源行业开展基差贸易，不仅能稳定上游企业的销售利润，也能降低下游企业

的采购成本，有利于完善工业硅整体的贸易定价体系，实现上下游企业共赢。

（二）仓单服务效果

在硅能源行业开展仓单服务，银河德睿利用自身的资金优势来向客户提供短期资金

融通，有效帮助企业缓解了资金压力，为企业的长期稳定经营提供了保障。




