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优化服务模式 提升聚酯产业链韧性
—永安期货服务聚酯产业体系建设案例

【案例摘要】2023 年上半年，原油价格宽幅震荡叠加下游需求疲软，聚酯产业上下

游两端承压，产业链盈利空间明显收窄，运用期货工具应对市场风险，成为聚酯企业提

升产业链竞争力的关键一环。永安资本充分发挥期货专业优势，以 PTA、乙二醇等品种

为主要抓手，综合运用“远期点价”模式、“月均价 + 基差”模式等组合拳，为上游原材

料工厂、下游加工工厂及各型贸易商等聚酯全产业链企业提供全方位、精细化的风险管

理解决方案，为企业规避价格波动风险、优化购销存管理、提高盈利水平，有效提高了

聚酯产业链韧性。

一、项目背景

聚酯产业作为工业经济的重要组成部分，以石化能源为主的原料端面临价格大幅波

动的风险。2023年上半年，原油价格宽幅震荡叠加下游需求疲软，聚酯产业上下游两端

承压，产业链盈利空间明显收窄，落后产能加速退出市场，行业集中度进一步提升。面

对复杂严峻的经营环境，我国聚酯产业企业的风险管理需求持续升温，永安期货股份有

限公司全资风险管理子公司――浙江永安资本管理有限公司（以下简称“永安资本”）发

挥专业优势，以聚酯产业的原料 PTA、乙二醇等品种为主要抓手，为聚酯产业企业提供

了全方位、精细化的风险管理解决方案，助力企业稳健运营。

二、服务方案与开展过程

（一）“远期点价”模式助力 PTA 上游工厂稳销售

A企业是聚酯行业内首家实现全产业链一体化经营发展的上市公司，是全球产能规

模最大、技术工艺最先进、成本优势最明显的 PTA生产供应商之一。为不断升级优化产

业模式、巩固扩大各环节产能优势，A企业运用 PTA期货套保，希望通过稳定库存波动

和销售价格，不断增强企业经营的稳定性。
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2023年上半年，PTA成本端的原油市场价格呈现宽幅震荡走势，PTA受此影响价格

波动剧烈。A企业因持续生产存在定期减轻现货库存、回笼资金的需要，但恰逢 PTA市

场价格处于低位，按即时价格销售显然不能满足其利润需求，希望风险管理公司通过期

货市场助其化解难题。

面对 A企业的风险管理需求，永安资本依托 PTA品种的投研能力和现货贸易经验，

为企业制定“远期点价”销售策略，在传统基差贸易基础上，通过设置点价期让客户实

现对价格的灵活把控。2023年 2月 -5月，永安资本与 A企业陆续签订基差采购合同，

货物重量合计超过 4万吨，双方先以暂定价进行货款结算，A企业可在约定日期内进行

点价，点价期最长可达半年，然后双方再以对应期货合约点价价格加基差对实际货款进

行结算，具体情况如下：

表 1 ：PTA 工厂 A 服务方案

合同日期
合同重量 

（吨）
现货平均价格 

（元 / 吨）
结算价格 

（元 / 吨）
增加销售价格 

（元 / 吨）

2023-05-05 10020 5650 5775.8 125.8

2023-03-13 10020 5666 5767.22 101.22

2023-03-10 20040 5613 5698.6 85.6

2023-02-02 3006 5542 5597 55

经结算，在上述合同中 A企业实际平均销售价格约 5727元 /吨，“远期点价”模式

增厚销售利润共计约 400万元，同时为企业降低了库存成本，提高了资金周转效率，实

现了降本增效。

（二）“月均价 + 基差”模式保障 PTA 下游工厂稳生产

B企业是一家主营聚酯瓶片研发、生产、销售的上市公司，位列民营企业制造业500强。

作为生产型企业，B企业对 PTA、乙二醇等大宗商品原料需求旺盛，PTA年消耗量达

256万吨，能否稳定获取质量好、价格优的原料是影响企业发展持续性的关键因素。

永安资本针对 B企业的生产经营需求，为其提供“月均价 +基差”服务方案，通过

与企业签订年度长约，约定月度 PTA原料供应数量，并以权威网站公布的现货月均价格

加基差进行结算，让企业即便遭遇极端行情，仍能以相对优惠的价格稳定获取原料，为

其持续生产提供保障。2023年 4月，聚酯下游开工大幅提升，原材料库存低位叠加春检
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预期影响下，PTA现货流通紧张，价格持续上行，一度超过 6500元 /吨。永安资本依托

自身投研能力，提前购买原料并严格把控信用风险，根据 B企业实际生产需要按时发货

1万吨，为企业降低采购价格的同时规避了原料不足、开工困难的风险，保障了企业经

营的平稳运行。

（三）贸易商厂库模式助力贸易企业库存管理

C企业于 2018年在海口市综合保税区注册成立，主营业务为 PTA、乙二醇等大宗

商品的境内外贸易。2023年初，聚酯工厂大规模检修降负与供给端照常开工造成的短

期供需错配，导致作为上游原料的乙二醇库存持续累积，一度攀升至历史最高水平。

此时，C企业有 2000吨乙二醇现货因销售困难囤积在港口，面临一定的资金利息、仓

储成本压力。

永安资本具有乙二醇贸易商厂库资质，在张家港、太仓、常熟、宁波等地设有提货点。

永安资本运用贸易商厂库的“蓄水池”功能，在保障企业销售利润的前提下，采购企业

货物后注册成标准化仓单，再通过期货市场流转，让 C企业在特殊行情下得以正常开展

业务，保证了供应链畅通。

表 2 ：乙二醇贸易商 C 服务方案

合同日期 合同重量（吨）
现货平均价格

（元 / 吨）
采购价格（元 /

吨）
增加销售价格

（元 / 吨）

2023-02-10 1000 4035 4072 37

2023-02-09 1000 4090 4105 15

三、项目总结

（一）提升定价效率，助力产业链上下游均衡发展

随着我国聚酯产能的快速扩张，PTA、乙二醇等期货品种的价格发现、套期保值功

能日益凸现，服务实体产业发展的能力持续增强。永安资本针对 A企业等上游原料工厂、

B企业等下游加工工厂、C企业等中游贸易商的痛点需求，采取多种期现结合业务模式，

将风险管理融入聚酯产业“生产 +贸易 +加工”的完整链条中，从“一口价”“传统点价”

到“远期点价”“月均价”，让企业减轻对商品行情的依赖，将不确定性转换为相对确定性，

根据自身情况灵活调整采购成本和销售价格，降低风险敞口和资金占用成本，提升产业

链整体的定价效率，促进产业链上下游均衡发展和良性互动。
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（二）增强现货流通性，保障大宗商品安全供应

贸易商厂库作为期货市场实现交割功能的载体，通过链接期货和现货市场，在加速

现货流通、降低市场交易成本、提高市场运行效率等方面具有重要作用。永安资本运营

的贸易商厂库为相应产业链企业提供了购销渠道，为客户解决提货受阻、销售困难、交

割延期等问题，从而打通极端行情下的供应链循环堵点，实现“保供不断流”。

（三）发挥头雁效应，探索产业链一体化风险管理服务

近年来，聚酯龙头企业积极完善“原油 -PX-PTA-聚酯 -纺织”的全产业链布局，永

安资本立足龙头企业的新变化、新需求，配套升级风险管理服务模式，提供产业链一体

化风险管理服务，不断拓展服务实体经济的广度和深度，同时利用服务上市公司在国内

外市场的影响力，带动更多企业利用期货衍生品工具管理风险。

聚酯产业链作为“从一滴油到一匹布”的核心环节，对炼化、纺织、化纤行业的运

行与发展都有着举足轻重的作用。本案例中，永安资本发挥期货市场功能，将风险管理

专业服务融入整个聚酯产业链，提升了产业链整体定价效率，促进产业链上下游均衡发展，

为推动产业链高质量发展贡献了期货力量。




