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“硅”步千“锂”

期现结合服务新质生产力
—永安期货服务新能源企业项目案例

【案例摘要】2023年，伴随着新能源产业高速发展，“硅”“锂”产业原料产能持续激增，

出现阶段性过剩，大量生产企业销售价格击穿成本线，保值需求空前迫切。永安期货以

风险管理子公司永安资本为抓手，通过基差贸易帮助上游企业锁定生产利润，期货标准

仓单注册开放后，第一时间发起交割预报，将采购到的现货注册为标准仓单释放到期货

市场，高效衔接新能源期现两个市场，同时向终端企业提供非标产品配送服务，打通“绿

色”期货服务实体经济的“最后一公里”，为中国新能源产业稳步走向世界贡献期货力量。

一、项目背景

为更好服务高质量发展和绿色低碳转型发展，广州期货交易所（以下简称“广期所”）

的工业硅、碳酸锂期货应运而生，填补了新能源产业风险管理工具的空白。但由于新兴

产业的高速发展往往伴随着上游产能的持续激增，工业硅、碳酸锂产能短期过剩，期货

合约上市后的半年间，均经历了供应高基数、成本支撑下移、需求不及预期导致的持续

下跌行情。由于大量新能源原材料生产企业销售价格击穿成本线，或将影响刚刚起步的

中国新能源产业的可持续发展，对原材料开展套期保值从而稳定经营，成为“硅”“锂”

产业链上下游企业的迫切需求。

新能源品种上市前后，永安期货全资风险管理子公司――浙江永安资本管理有限公

司（以下简称“永安资本”）就积极推进新能源板块布局，广泛参与调研、合约设计、投

教、模拟交割等前期准备工作。依托期现“闭环”服务经验，永安资本一方面通过基差

贸易向上游企业采购现货，帮助企业锁定生产利润，另一方面在期货标准仓单注册开放后，

第一时间发起交割预报，将采购到的现货注册为标准仓单释放到期货市场，高效衔接了

新能源期现两个市场。此外，永安资本还向终端企业提供了非标产品配送服务，打通了“绿
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色”期货服务实体经济的“最后一公里”。

二、服务方案与开展过程

（一）服务主体及参与情况

永安资本在工业硅产业的服务主体是以冶炼厂 A为代表的工业硅生产企业，以及以

有机硅工厂 B为代表的工业硅终端企业，在碳酸锂产业的服务主体是以加工厂 C为代表

的碳酸锂生产企业。详细服务情况如下：

表 1 ：2023 年新能源产业服务情况

序号 客户名称 产品类别 数量 / 吨 业务类型

1 工业硅冶炼厂 A 工业硅 600吨 基差点价

2 有机硅工厂 B 工业硅 203吨 基差点价

3 碳酸锂加工厂 C 碳酸锂 300吨 基差点价

（二）项目操作细节及合同执行情况

永安资本向工业硅冶炼厂 A、有机硅工厂 B、碳酸锂加工厂 C提供了基差点价的风

险管理服务，帮助光伏、锂电产业链企业利用期货工具稳定经营。项目操作细节及合同

执行情况如下：

1. 锁定生产利润，助力工业硅生产企业稳健经营。2023年 4月，云南、四川等省份

即将迎来丰水期，对应工业硅的冶炼成本下移，预期工业硅现货将迎来季节性下跌。为

帮助冶炼厂 A锁定生产利润，永安资本以当时的主力合约作为基准价，与冶炼厂 A签

订了 421牌号工业硅的远期采购合同。冶炼厂 A根据 SI2308合约点价卖出现货 600吨，

实现销售均价 16600元 /吨。工业硅现货随后于 5月跌价至 14500元 /吨附近，本合同为

冶炼厂 A提前锁定了生产利润逾 2000元 /吨，合计约 120万元。2023年 6月 20日，该

批次现货注册成为工业硅期货首批标准仓单，实现了从现货到期货的贯通。

表 2 ：工业硅冶炼厂 A 服务方案

点价时间 期货合约 点价价位 锁价价格 数量 / 吨 交货期

2023-4-11 SI2308 15020 16400 300 2023年 5月

2023-4-18 SI2308 15500 16800 300 2023年 5月
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2. 雪中送炭保供，助力工业硅下游企业稳定生产要素。2023年第三季度以来，工业

硅的重要下游产品之一多晶硅加速投产，引发了多地区、多牌号工业硅现货的短缺，工

业硅现货市场价格亦持续坚挺，下游诸多工厂面临原料断供与生产亏损的风险。2023年

10月，有机硅工厂 B为保障装置正常运行的开工率，维持原料的安全库存水平，向永安

资本提出采购需求。永安资本提供基差点价服务，与有机硅工厂 B商定在 SI2311合约

上进行点价，并由永安资本安排物流车队，从位于华东的仓库出发运输至客户厂区。最

终，客户在盘面 14235元 /吨的价格进行点价，421牌号品质升水与基差合计 2100元 /吨，

最终以 16335元 /吨的送到价格成交。永安资本利用在全国各个主要集散区域建立的仓

储与物流网络，构建了多牌号现货配送服务的响应能力，帮助终端企业避免了“等米下锅”

的窘境。

表 3 ：有机硅工厂 B 服务方案

点价时间 期货合约 点价价位 锁价价格 数量 / 吨 交货期

2023-10-11 SI2311 14235 16335 203 2023年 10月

3. 锁定生产利润，助力碳酸锂生产企业稳健经营。2023年 11月，碳酸锂上游锂矿

价格持续下跌，引发碳酸锂生产成本垮塌，预期碳酸锂现货将迎来进一步下跌。为帮助

加工厂 C锁定生产利润，永安资本以当时的主力合约作为基准价，与加工厂 C签订了电

池级碳酸锂的采购合同。加工厂 C根据 LC2401合约点价卖出现货 300吨，实现销售均

价 123550元 /吨。碳酸锂现货随后于 12月跌价至 90000元 /吨附近，本合同为加工厂 C

提前锁定了生产利润逾 30000元 /吨，合计约 900万元。2023年 12月 6日，该批次现货

注册成为碳酸锂期货首批标准仓单，碳酸锂的期货市场与现货市场实现了高效衔接。

表 4 ：碳酸锂加工厂 C 服务方案

点价时间 期货合约 点价价位 锁价价格 数量 / 吨 交货期

2023-11-24 LC2401 125050 123550 300 2023年 11月

三、项目总结

（一）活用期现工具，服务产业链上下游企业稳定经营

上市初期，工业硅、碳酸锂品种供需双增的基本面下，布局上游的企业在供应端的

巨量资金投入，对应下游需求端阶段性的增长，短时间内的供需错配导致期货与现货价
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格大幅波动，产业链上下游企业经营面临严峻挑战。永安资本的期现结合模式围绕生产

原料的保价稳供，帮助工业硅冶炼厂 A、碳酸锂加工厂 C等上游企业锁定加工利润，帮

助有机硅工厂 B等下游企业稳定经营要素，降低资金断链、库存紧张等经营风险，显著

提升了新能源企业的抗风险能力，有效提高了新能源产业链供应链资源配置效率。

（二）创新业务模式，助力新能源产业共赢发展

目前，工业硅、碳酸锂产业企业直接参与期货市场时，由于衍生品知识储备与实践

经验不够丰富，且相应的制度流程、组织架构、人才储备无法有效匹配需求，往往难以

充分运用期货工具、执行套保策略。作为“期货服务实体中转站”，永安资本主动衔接产

业链上下游企业，通过基差贸易为工业硅冶炼企业提供锁定生产利润的窗口，在期现价

格错配的时点为工业硅下游客户供应现货，有效运用期货工具将上下游企业从传统贸易

的对立角色逐步转化为利益共同体，促进企业由原来的零和式博弈向谋求合理的生产利

润转型，从而推进新能源产业共赢发展。

（三）发挥示范效应，提供绿色金融样本案例

永安资本帮助工业硅产业打通了贴合期货盘面的定价渠道，依托自身的仓储与物流

服务优势，为产业链内大、中、小企业构建了较为完善的期现联动生态；打破了锂电产

业链以供应链金融为主的传统服务模式，为锂电产业提供产融结合样本案例。随着业务

合作的逐渐深入，永安资本通过实地拜访、线上沟通，逐步提高新能源领域企业对基差

点价等期现业务的认知，着力推动进一步扩大产业试点规模，带动绿色产业实现标准化、

规模化发展，为新能源产业贡献了期货力量。




